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Lean Startup Canvas

2. Problema 4. Solução 3. Proposta Única de Valor 9. Vantagem Injusta 1. Segmentos de Clientes

3 problemas que seu produto ou 
serviço resolverão 

Funções do seu produto ou 
serviço que resolverão o 
problema

Porque devem prestar atenção 
em sua solução, porque ela 
vale ser comprada e qual o 
diferencial dela 

O que você oferece que não 
poderá ser copiado nem 
comprado pelos concorrentes 
 

Para quais segmentos de 
clientes sua solução será a 
mais relevante do mercado

Alternativas existentes 8. Métricas de 
Desempenho

Conceito de Alto-Nível 5. Canais Primeiros adotantes

Como esses problemas são 
resolvidos hoje em dia

Quais as atividades que você 
mensurará

Qual analogia pode ajudar sua 
solução a ser explicada:  
produto  X para  Y  
(Ex: Moto-Táxi = Serviço de táxi 
mas com motocicletas)

Meios para promover, conversar 
e entregar seu produto

Liste as características das 
pessoas que primeiramente 
adotarão a solução 

7. Estrutura de Custo 6. Estrutura de Faturamento

Liste os custos fixos e variáveis 
Custos de aquisição de consumidores 
Custos de Distribuição 
Hosting Hospedagem 
Custos com equipe 
Etc

Liste as fontes de receita 
Modelo de faturamento 
Valor do cliente ao longo da vida 
Faturamento 
Margem Bruta estimada 
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Baixe o e-book de preenchimento do Lean Startup Canvas e assista os videos com as 

aulas gratuitas  “Criação de Negócios Inovadores em 90 dias” e  “O Plano de Negócio 

de uma página: Lean Startup Canvas” em convertiva.com.br/lean-canvas

Caption

http://convertiva.com.br/lean-canvas

